CATALOGUE FORMATIONS - BUT TC

TC

Techniques de commercialisation

MARKETING DIGITAL, E-BUSINESS
ET ENTREPRENEURIAT

LE CURSUS

® BUT1 SOCLE COMMUN
BUSINESS INTERNATIONAL :

ACHAT ET VENTE

® BUT 2 SPECIALISATION

r r
parcours MARKETING ET MANAGEMENT DU

POINT DE VENTE

MARKETING © BUT 3 DIPLOME BUT 3
ETUDES DE MARCHE
COMMUNICATION COMMERCIALE
VENTE ET NEGOCIATION

COMMERCE INTERNATIONAL

BUSINESS DEVELOPPEMENT ET
MANAGEMENT DE LA RELATION CLIENT

POUR QUI? POURQUOI? ™~ ---------
Je serai capable de :
> BACS GENERAUX | ~/  CONDUIRE DES ACTIONS MARKETING
(Spf;ia"té cof'sei”é?é’re) CONCEVOIR ET VENDRE
maths au moins en UNE OFFRE COMMERCIALE
> BAC TECHNOLOGIQUE STMG MENER UNE NEGOCIATION

COMMUNIQUER L'OFFRE COMMERCIALE

CONSTRUIRE UNE STRATEGIE DE
COMMERCE A LINTERNATIONAL

PILOTER DES OPERATIONS
AINTERNATIONAL
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STAGE

3 semaines

STAGE

8 semaines

STAGE

14216 ou
semaines !

SAé*

334 /semestre

B ALTERNANCE**

a partir du BUT 3

LES + du BUT TC

Quatre parcours diversifiés :

® DES CHALLENGES
Concours de projets d’entreprise,
master vente inter IlUT

e DES ENGAGEMENTS ETUDIANTS
Magazine annuel /UT Mag’, la web radio Esprit TC

¢ JEU D’ENTREPRISE CREASIM
Simulation de la création d’'une entreprise com-
merciale et de son développement sur 3 ans

¢ MODULES D’ENSEIGNEMENT EN ANGLAIS
La possibilité de passer un semestre dans une
université partenaire

-

-
-
-
-’
I

J'ai beaucoup aimé faire mes études en \

TC qui, avec le recul, sont passés
beaucoup trop vite. Cela m’a permis de
me forger un esprit commercial et
d'accroitre mes connaissances dans ce
milieu. (...) . Les cours en TC m’ont
appris a me vendre, @ savoir ce que je
souhaitais, et montrer ce que je valais.
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