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Quatre parcours diversifiés :

DES CHALLENGES
Concours de projets dentreprise, master vente inter IUT

DES ENGAGEMENTS ETUDIANTS
Magazine annuel IUT Mag’, la web radio Esprit TC

JEU D’ENTREPRISE CREASIM
Simulation de la création d'une entreprise commerciale
et de son développement sur 3 ans

MODULES D’ENSEIGNEMENT EN ANGLAIS
(possibilité de stage, semestre et année a
linternational)

PREMIERE ANNEE COMMUNE
STAGE : 3 semaines

FONDAMENTAUX

CHOIX D'UN PARCOURS

PARCOURS
01 ) Marketing Digital, E-business et Entrepreneuriat [7[155

02 ) Business International : achat et vente |-/

03 ) Marketing et Management du Point de Vente [/

04 Business Développement et Management
) de la Relation Client | =10] ([ ;{%

FORMATION CLASSIQUE
STAGE : 8 semaines

PECIALISATION

CONSOLIDATION
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ALTERNANCE*  OU FORMATION CLASSIQUE
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4 [ I | IIE]EE] 7 BDMRC
] I MMPV g8 BDMRC STAGE : 15 semaines
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DIPLOME

*Voir page 24 de ce livret

CONTACT

Jai beaucoup aimé faire mes études en TC qui, avec le recul, sont passées beaucoup
trop vite. Cela ma permis de me forger un esprit commercial et daccroitre
mes connaissances dans ce milieu. (...). Les cours en TC mont appris @ me vendre,

asavoir ce que je souhaitais, et montrer ce que je valais.

MANON B. VISUAL MERCHANDISER H&M



