NOS FORMATIONS BUT - BUT TC 2026 - 2027 NOS FORMATIONS BUT - BUT TC

"""""""""""""""""""""""""""""""""""""""""" ® Ousmsre e cursusEns NS
T c POUR EN SAVOIR PLUS :

Quatre parcours diversifiés :

® DES CHALLENGES
Concours de projets dentreprise, master vente inter I[UT

com merCialisation \/ o JEU D’ENTREPRISE CREASIM
NV

Tech ni u es de ® DES ENGAGEMENTS ETUDIANTS
q E _.d Magazine annuel IUT Mag/, la web radio Esprit TC <
=)
<
= . .
Simulation de la création d'une entreprise commerciale E PREMIERE ANNEE COMMUNE
et de son développement sur 3 ans = STAGE : 3 semaines
HARKETING ® MODULES D’ENSEIGNEMENT EN ANGLAIS 5
. . =z
ETUDES DE MARCHE (possibilité de stage, semestre et année a 2

COMMUNICATION COMMERCIALE
VENTE ET NEGOCIATION
COMMERCE INTERNATIONAL

E BUSINESS ET ENTREPRENEURIAT

linternational)

CHOIX D'UN PARCOURS

PARCOURS
POURQUI? EEER POUR QUOI . __________ 01 ) Marketing Digital et Entrepreneuriat [[1]5]
*.  Jeserai capable de ] )
. 02 ) International Business : vente et achat |]
L 1~/ CONDUIRE DES ACTIONS MARKETING
» BACS GENERAUX ! Ari : At ottt
(SpéCia“té conseillée : | ~ CONCEVOIR ET VENDRE UNE OFFRE 03 ) Experlence Client et Strategle de Distribution m
7 are : COMMERCIALE (FACE A FACE ET DIGITALE) .
maths au moins en 1¢%¢) : » ‘ 04 ) Développement Commercial et Management
MENER UNE NEGOCIATION i H
> BAC TECHNOLOGIQUE STMG : 8 de la Relation Client [1[¢1X1¢%
i ~/ COMMUNIQUER L'OFFRE COMMERCIALE 'E
L . | [72]
> ETUDIANTS ENREORIENTATION |/ CONSTRUIRE UNE STRATEGIE 2 Fogﬁﬁgéqg s(,:el;nl.:asur?;g v
(Entrée BUT 1, 2 ou 3 selon profil) ! DE COMMERCE A L'INTERNATIONAL g .
: ET PILOTER LES OPERATIONS D'ACHAT ET 1 [ L T P
| DE VENTE
|
1~/ MONTER UN PROJET ENTREPRENEU
! COMMERCIAL

S - ——— - -

CONSOLIDATION

____________________________ . ALTERNANCE*  OU FORMATION CLASSIQUE
MON PROFIL . "MDE BB I ’ 'DCMRC
|

([ECSD f DCMRC| STAGE : 15 semaines

+ + + +

LE GoUT DU LE SENS DU DE L'AISANCE A LE SENS DE
CHALLENGE RELATIONNEL L'ORAL L'ORGANISATION

T3NLIVYLINOI NON IN3WNJ0Q 920z LITTINF

DIPLOME

AN
ET APRES ? *Voir page 24 de ce livret

» POURSUITE ETUDES » SECTEURS NON MARCHANDS » METIERS BN A BT S R AR B R R R R K K R RN UL I RRNKINK
Jai beaucoup aimé faire mes études en TC qui, avec le recul, sont passées beaucoup
trop vite. Cela ma permis de me forger un esprit commercial et daccroitre

> SECTEURS MARCHANDS mes connaissances dans ce milieu. (...). Les cours en TC mont appris @ me vendre,

asavoir ce que je souhaitais, et montrer ce que je valais.
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